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Wroctaw, 4 pazdziernika 2017
Dystrybutor motoryzacyjny przyspiesza dzieki ERP

Technika, elektryka i motoryzacja

pod zarzadem Navireo ERP S PREMAR

TECHNIKA €ELEKTRYKA MOTORYZACJA

Premar - regionalny dystrybutor produktéw znanych motoryzacyjnych marek - integruje zarzadzanie
i automatyzuje procesy biznesowe przy wsparciu systemu Navireo ERP firmy InsERT. Wdrozone narzedzie
umozliwia m.in. prowadzenie aktywnej polityki cenowej, w oparciu o biezace informacje sprzedaiowe,
windykacyjne i magazynowe, wraz z efektywng logistyka dostaw.

Szeroki asortyment stupskiego Premaru stale sie powiekszat. Firma potrzebowata nowego skalowalnego systemu
ERP, ktéry umozliwitby petng automatyzacje zarzadzania cenami i stanami magazynowymi, a takze wspartby
procesy logistyczne — PoszukiwaliSmy zintegrowanego i niezawodnego systemu, ktory umozliwia zarzgdzanie
firmg w wielu obszarach. Szczegdlnie zalezato nam na narzedziu, ktdre zapewni prowadzenie odpowiednio
dostosowanej polityki handlowej i cenowej z wykorzystaniem grup asortymentowych, w powigzaniu z grupami
kontrahentow — moéwi Marek Jastrzebski, wtasciciel firmy Premar.

Stawiane przez Premar wymagania spetnit system Navireo ERP — dzieki szerokiej funkcjonalnosci podstawowe;j
oraz otwartosci na wprowadzanie indywidualnych rozwigzan. Natomiast Sfera Navireo umozliwita stworzenie
dodatkowych modutéw funkcjonalnych, ktére obstugujg procesy specyficzne dla przedsiebiorstwa. Wptyw na
wybdr polskiego systemu miata takze dostepnosc¢ obstugi wdrozeniowej i posprzedaznej oraz atrakcyjna cena
— Wybralismy Navireo ERP, poniewaz posiada moduty na wszystkie sfery dziatalnosci, w tym sprzedazy,
ksiegowosci czy kadr i ptac. Pozwala pozyskiwac dane w czasie rzeczywistym — dodaje Marek Jastrzebski.

Zastosowanie nowego systemu, wraz modutami dodatkowymi ,,skrojonymi” pod potrzeby Premaru, pozwolito
zautomatyzowac szereg procesow zwigzanych z biezgcg dziatalnoscia.

— Wdrozenie zintegrowanego systemu Navireo ERP, w tym modutu sprzedazowego, ksiegowego i CRM utatwito
nam zarzqgdzanie firmq. Z jednego poziomu otrzymujemy informacje m.in. o sprzedazy i windykacji oraz zapasach
magazynowych wraz z logistykq dostaw — méwi Kazimierz Rymarczyk, dyrektor handlowy w Premarze. — System
utatwif nam zarzqdzanie trasami, pracq telemarketingu i catego dziatu handlowego. System B2B umozliwit petng
informacje o stanach produktdw, cenach dla klienta oraz stanowi doskonate narzedzie do komunikacji. Petna
informacja o windykacji pozwolita w znacznym stopniu ograniczy¢ poziom zadtuzenia przeterminowanych
ptatnosci kontrahentow — wylicza Kazimierz Rymarczyk.

Kluczowi partnerzy handlowi otrzymali rozwigzanie, ktére daje im mozliwos¢ zamawiania towaréw online
z petng informacjg o ich dostepnosci. Natomiast Premar, jako ich dystrybutor, uzyskat mozliwos¢ aktywnego
kreowania polityki cenowej w oparciu o indywidualne cenniki. To rozwigzanie pozwolito zoptymalizowa¢ koszty
logistyczne i zapewnié odbiorcom krétszy czas realizacji dostaw. Premar zyskat takze szereg innych udogodnien,
wsrdd nich system oznaczania towardw, baze zamiennikéw, powigzanie cen sprzedazy ze zmianami cen od
dostawcy czy rozbudowane raporty analityczne. Odnotowat tez korzysci w zakresie dziatarnh windykacyjno-
kontrolnych, a takze zwigzane z automatyzacjg przekazywania danych do ksiegowosci i ich dekretowania.
Zintegrowany system zarzadzania powigzany zostat réwniez z obszarem CRM, dzieki czemu Premar moze dalej
rozwijac sie na rynku dostawcéw branzy technicznej i motoryzacyjnej.
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Wdrozenie zrealizowata stupska firma ADD. Ze wzgledu na ilo$¢ zastosowanych rozwigzan przygotowanie
i stworzenie modelu zajeto okoto pieciu miesiecy — Integratorzy z firmy ADD sprawnie reagowali na nasze
potrzeby i sugestie w poprawie funkcjonalnosci systemu. Mimo bardzo duzej liczby grup towarowych
i asortymentu, ciggtos¢ pracy dziatu handlowego, magazynu i dziatu transportu nie zostata zaktéocona. Od
pierwszego dnia uzZytkowania nowego systemu realizowalismy wszystkie cele handlowe w naszej firmie
— podkresla Kazimierz Rymarczyk.

Premar od ponad 25 lat z powodzeniem prowadzi i rozwija swojg dziatalnos¢ handlowg w trzech obszarach:
techniki, elektryki i motoryzacji. Stupska firma jest Regionalnym Dystrybutorem produktéw znanych w kraju i na
Swiecie marek jak: Orlen Oil, Castrol, Rowe, Petrygo, Organika, WD-40, Moje Auto, Bosma, Alca, Baldwin Filters,
Filtron, Centra, Varta, Sznajder, Stomil Sanok, Optibelt, FAG, SKF, SNR, FLT-Krasnik, Passerotti, Corteco. Odbiorcy i
dostawcy sg dla firmy motywacjg do ciggtego doskonalenia zaréwno technicznego, m.in. poprzez wdrozenie
nowego systemu zarzadzania, jak i branzowego oraz poszerzania asortymentu sprzedazowego. Firma jest bardzo
dobrze przygotowana do wspétpracy w szerokim zakresie doradztwa technicznego i doboru produktéow. Ponadto
Swiadczy ustugi serwisu akumulatorowego i monitoringu srodkéw smarnych, przy wspétpracy z serwisem
olejowym Orlen Qil. Premar ma obecnie ugruntowang pozycje w handlu tradycyjnym, a w najblizszej przysztosci
planuje rozszerzy¢ swojg dziatalno$¢ o e-sprzedaz. Sklep internetowy i rozbudowa modutéw analitycznych, ktére
beda go wspieraty, pozwolg na dotarcie do jeszcze szerszego kregu odbiorcéw, personalizacje ofert i dalszy rozwaj
firmy.

NAVIREO

prayjazny system ERP

Navireo to system klasy ERP adresowany do firm z sektora MSP, ktdre stawiajg wysokie
wymagania programom do zarzgdzania przedsiebiorstwem. System mozna dostosowacl
do indywidualnych potrzeb kazdego biznesu, jego dziatéw, a nawet konkretnych uzytkownikéw. Pomimo
bogatej funkcjonalnosci pozostaje przyjazny i intuicyjny w obstudze. Rozbudowa Navireo jest bardzo prosta.
Dzieki dostarczonej wraz z systemem bibliotece programistycznej mozliwe jest stworzenie rozwigzan
spetniajgcych nawet bardzo nietypowe wymagania klienta. Modutowa budowa sprawia, ze nie ma koniecznosci
wdrazania catego systemu. Wiecej informacji: www.navireo.pl

INSERT S.A. jest najwigkszym w kraju — pod wzgledem liczby sprzedanych licencji — producentem oprogramowania dla firm. Jego strategia
polega na tworzeniu programoéw wysokiej jakosci, ktdre jednoczesnie sg przyjazne w uzytkowaniu i na tyle uniwersalne, by mogty spetniac¢
wymagania bardzo réznych odbiorcéw. Dotychczas INSERT sprzedat blisko 650 tys. licencji, a rozwigzania oferowane przez spotke
wielokrotnie zdobywaly najwazniejsze tytuly i wyréznienia. Oferta firmy obejmuje kompleksowe rozwigzania wspomagajace zarzadzanie
matymi i $rednimi firmami, poczawszy od obstugi dziatu handlowego i gospodarki magazynowej, po programy z zakresu ksiegowosci
i finanséw, rozwigzania przeznaczone dla dziatéw kadr i ptac oraz programy dla uzytkownikéw indywidualnych. Najbardziej popularne
systemy Insertu to: Subiekt nexo, Rachmistrz nexo, Rewizor nexo, Gratyfikant nexo, Gestor nexo, systemy linii INsERT GT oraz Navireo ERP.
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